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Cismo Group Dienstleistungsprojekt teem — Training for Energy and environmental Markets ist ein Know-how-Angebot aus der Praxis fur die Praxis

Energetische Schulungsevents

Die Eventreihe erklart den Energiemarkt und vermittelt 6konomische und technische Zusammenhange.

EXAA-Vorstand Jirgen Wahl: ,Der kom-
plexe Strommarkt einfach erklart.”

ROBERT PENZ

Wien. Die Cismo GmbH nimmt mit
ihren Gruppengesellschaften einen
grof3en Teil der neutralen Abwick-
lungen des liberalisierten 6ster-
reichischen Energiemarkts wahr
und blickt auf ein erfolgreiches
Geschéftsjahr 2008 zuriick. Auch
wurde kiirzlich mit groem Erfolg
und regem Zustrom das Dienstleis-
tungsprojekt teem gestartet.

Essenzielle Schwerpunkte

Unter der Projektverantwortung
der Stromborse EXAA entwickelt,
werden seit Janner mehrmals jahr-

lich Schulungsveranstaltungen
liber den heimischen Energiemarkt
angeboten. Ziel dieser jeweils
vier Tage dauernden Reihe ist es,
Branchenneulingen einen raschen,
praxisbezogenen und ganzheit-
lichen Uberblick iiber die Funk-
tionsweisen des Energiemarkts
zu liefern, aber auch Fachkréaften
mit Branchenerfahrung die 6kono-
mischen Zusammenhénge und tech-
nischen Grundlagen zu vermitteln.
+Es war naheliegend, dieses Projekt
so schnell wie moglich in Angriff zu
nehmen, da bei uns im Haus zahl-
reiche Kernkompetenzen der Ener-
giewirtschaft vereint sind”, so EX-
AA-Vorstand Rudolf Schneider.

Nach einer intensiven Vorberei-
tungsphase wurde Mitte Jédnner
das erste Seminarprogramm ab-
gehalten und auf das Know-how
von zahlreichen Fachreferenten
zuriickgegriffen. Dabei wurde in-
tensiv auf Themen wie Liberalisie-
rung und Marktmodell, Energiebe-
schaffung und -handel, Clearing
&, Settlement, Ausgleichsenergie,
Export & Grenzkapazitatsauktionen
bzw. Bérsenhandel eingegangen.

Theorie & Praxis

Um komplexe Zusammenhénge
und Vorgéange schliissig erldutern
und entsprechend ausgewogen dis-
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kutieren zu kénnen, setzte man auf
eine Mischung an Vortragenden,
die sich aus Vorstidnden, Fiih-
rungskréaften und Experten aus
dem Daily Business zusammen-
setzte. Die Themengebiete wurden
dabei nicht nur ausfiihrlich in der
Theorie behandelt, sondern auch
mithilfe von Testsystemen vorge-
stellt. Weiters wurden zur Veran-
schaulichung gemeinsam Testauk-
tionen durchgefiihrt. Der Erfolg der
Veranstaltung, an der Personen aus
unterschiedlichsten Geschaftsbe-
reichen wie Energiehandel, Bilanz-
gruppenmanagement, Netzbetrieb,
etc. teilnahmen, kann sich sehen
lassen. ,Ich freue mich Uber das
positive Anlaufen unserer Schu-
lungsveranstaltung. Einige grof3e
EVUs haben schon ihr Interesse an
Kooperationskonzepten zur Mitar-
beiterausbildung ausgedriickt”, so
Jirgen Wahl, Vorstand der EXAA.
Nahere Infos und neue Termine
unter www.exaa.at

Enfiba Hilfe fur Hausbau

Fundamental

Salzburg. Die Menschen sind heute
schnell iiberfordert, wenn es da-
rum geht, die richtigen Entschei-
dungen beim Hausbau zu treffen.
Das kiirzlich gegriindete Unter-
nehmen Enfiba versteht sich hier
als unabhéngiger Energie-, Finanz
und Bauberater, der Endverbrau-
cher in allen Belangen rund um
Neubau, Umbau, Sanierung, Wahl
der optimalen Energieversorgung,
Erstellung von Energieauseisen
und auch Finanzierung der ge-
wiunschten MaBnahmen berat,
Angebote einfordert und deren
Vor- und Nachteile aufzeigt.

Gesamtpaket fiir Hausbau

Diese Kombination aus Bauver-
mittler, Energieberater und Finan-
zier liefert Endverbrauchern ein
Gesamtpaket in Form eines umfas-
senden Bau- und Energiekonzepts
— all dies vor dem Hintergrund,
dass heutzutage ohnedies kaum
jemand mehr die Zeit hat (vor
allem, wenn es um den Bau etwas
groflerer Hauser geht), sich alle
relevanten Infos am Markt einzu-
holen. Ein Unternehmen dieser Art
ist hierzulande etwas vollig Neues.
.Die Angebote werden immer von
den jeweiligen Firmen erstellt;
unsere Aufgabe ist es dabei, die-
se fiir den Kunden zu analysieren
und sie anschliefSend zu erkléren.
Die Entscheidung, mit welcher
Firma der Kunde zusammenar-

- von der Technik bis zur Sicherheit
- vom Keller bis zum Dach

- Modernisierung
aus erneuerbaren und konventionellen
Energien

beiten mdéchte, liegt natiirlich bei
ihm selbst”, so die Geschéaftsfiih-
rer Christian Kornigg und Herbert
Seidl.
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Alles aus einer Hand. Energie- und Gebdudemanagement
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Mehr zu den Enfiba-Kompetenzen auf
deren neuer Website: www.enfiba.at




